


:  اشتباه اول

اتعدم توجه به اطلاعات و ارتباط



: اشتباه دوم

صی عدم توجه به حرفه ای و تخص
بودن موضوعات فروش



:  اشتباه سوم

ن عدم توجه به رویکردهای نوی
بازاریابی و فروش

(فروش بدون فروش)



:  اشتباه چهارم

دهپرداختن به موضوعات پیچی



:  اشتباه پنجم

استفاده از رویکرد طرفداری



: اشتباه ششم

عدم رعایت اصول 
مخاطب شناسی



:  اشتباه هفتم

عدم توجه به توسعه مهارت های
خلاقیت و نوآوری 



با آرزوی بهروزی و موفقیت



Dr. Alireza Hadadian

Contacts:

Tell: +985138805365

Mobile: +989151251080
E-Mail: hadadian@um.ac.ir


